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О чем расскажу

• Тратим больше денег при высоком оттоке


• Больше гипотез богу гипотез


• Тикток? В2В? Конечно!


• Считать CAC правильно чот слишком сложно


• Автоматизация для слабаков, собираем руками.
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О чем расскажу
• Тратим больше денег при высоком оттоке


• Больше гипотез богу гипотез
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• Считать CAC правильно чот слишком сложно


• Автоматизация для слабаков, собираем 
руками.











Запомнить
• Не тратим деньги на маркетинг пока не разобрались 
с оттоком и качеством


• Гипотезы надо проверять, но увеличивать количество 
постепенно и с фреймворком


• Тикток? В2В? Конечно! Хуешно!


• При корректном подсчете CAC картина меняется


• Автоматизируем сбор метрики на небольших 
бюджетах



Колтуэкшен



Присоединяйтесь к клубу 
лучших компаний

с нашей помощью
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